






Lo strumento giusto per rafforzare e far crescere l’identità di un 
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•	 Veicolare un messaggio

•	 Confermare la credibilità aziendale

•	 Connettere emotivamente prospect e clienti con i propri prodotti 

e/o servizi.

•	 Motivare l’acquirente a comprare

•	 Creare fedeltà degli utenti.
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un Azienda, renderlo subito appetibile e concorrenziale grazie a 

uno studio corretto della sua immagine, brand image, quindi il modo 

�P�L�J�O�L�R�U�H���S�H�U���U�D�J�J�L�X�Q�J�H�U�H���T�X�H�V�W�p�R�E�L�H�W�W�L�Y�R���¨���V�H�Q�]�p�D�O�W�U�R���J�U�D�]�L�H���D���X�Q��

ventaglio di azioni comunicative brillanti e attraenti.

Il Brand in
movimento

DOPPIA COMUNICAZIONE. UNICA IMMAGINE.


